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JTRECが指向すること 

国連に関連した活動 
（IT、シーズの側面） 

SLH/DTI 
・システムで情報交換する要求仕様、  
 技術仕様を策定 
・実装・実証の推進 
 

地域の活性化施策と連携を可能にする 
   ・農林水産業振興 
   ・工業振興 
   ・ヘルスケア産業等の 
     多様なサービス振興 
 
      ※北杜市、山梨県と提携したい 

JTREC有志会員企業
との新事業 
（収益、ニーズの側面） 

増富以外に実証先を 
増やす事業 

複合商品の内容やレベルを 
拡大強化する事業 

異なる個性を集めた 
 新しいeビジネス市場づくり 
 
  ・インバウンドも 
  ・イントラバウンドも 
  ・アウトバウンドも 

世界中に分散するSLHをサイバー上でeビジネス化する。 
方法として既存大手事業者に委ねることはできない。 
 ・TRAVELOCITY・Expedia 
 ・Hotels.com・Agoda、等 
課題 
 ・高額手数料 
 ・SLH事業者データ入力 
 ・地域情報含めデータが多様 
   ・１軒の規模が小さい 
独自な、しかしSLH標準とする販売方式の開発 

複合商品化、 
 多様な情報との連携を可能にする 
   ・食事、交通、イベント 
   ・体験型プログラム 
 
    ※増富モデル推進中 

※国内のSLHコマースシステムは 
 未整備 
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国連に関連した活動 
（IT、シーズの側面） 

SLH/DTI 

地域の活性化施策と連携を可能にする          

JTREC有志会員企業
との新事業 
（収益、ニーズの側面） 

増富以外に実証先を 
増やす事業 

複合商品の内容やレベルを 
拡大強化する事業 

異なる個性を集めた 
 新しいeビジネス市場づくり   

複合商品化、 
      

事業１ 

増富モデル/インド 
・インバウンド 

コンソーシアム型 
  実証実験 

■IoT,Big data,AI… 

事業３候補 
 
■地域振興とバス 
  イノベーション 

事業２候補 

  AFACT 
SLH e-Market 

事務局とりまとめ案 
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インドヘルシーEX 
 /日本 
・アウトバウンド 

台湾/日本 
 実証実験内容検討 

4 

事業１  増富モデルの販売 

  

Masutomi 
model 

masutomi 

Productの planning 
「漢方医療チェック」 
    

受入れとサービス 

Acceptance and service 

旅行会社A 顧客 

A案 日本国内 
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Masutomi 
model 

masutomi 

Productの planning 
「漢方医療チェック」 
    

受入れとサービス 

Acceptance and service 

旅行会社B 
   と 

国内顧客 

B案 日本国内 

JTREC会員企業 
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Masutomi 
model 

masutomi 

Productの planning 
「漢方医療チェック」 
    

受入れとサービス 

Acceptance and service 

インド旅行会社 

C案 インバウンド（インド→日本） 

JTREC会員企業 

インド 
療養客 
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インド旅行会社 

Ｄ案 アウトバウンド（日本➡インド） 

JTREC会員企業 

Munbai 
    model 日本の 

療養客 

8 

Masutomi 
model 

インド旅行会社 

CD取り纏め案 

JTREC会員企業 
  (旅行会社） 

Munbai 
    model 

INDIA JAPAN 

インドの
療養客 

日本の 
療養客 

インバウンド 

アウトバウンド 
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事業構想検討project 
  

(2/16) 

(3/1) 

(3/13) 

4/5 

4/17 

 

４月～9月末 事業候補 
決定   事業計画書作成 V 


