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事業をする方向でまとめたい 
           （最終回） 

国連に関連した活動 
（IT、シーズの側面） 

SLH/DTI 

ヘルスケアで 
地域の活性化施策と連携          

JTREC有志会員企業
との新事業 
（収益、ニーズの側面） 

増富以外に実証先を 
増やす事業 

複合商品の内容やレベルを 
拡大強化する事業 

異なる個性を集めた 
 新しいeビジネス市場づくり   

ヘルスケア分野 
複合商品化 
      

増富モデル 
・国内販売 

  AFACT 
SLH e-Market 

第４回 事業構想検討プロジェクト会議 
    （サマリー：テーマの絞り込み） 
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インドヘルシーEX 
・アウトバウンド 

  増富モデル 
・インバウンド 
（インド） 



SLH/DTI 

ヘルスケアで 
地域の活性化施策と連携          

実証先を増やす 

複合商品の 
内容・レベル拡大 

異なる個性を集めた 
 新しいeビジネス市場づくり   

ヘルスケア分野 複合商品化 
      

増富モデル 
・国内販売 

第５回 事業構想検討プロジェクト会議 
    （事業全体図） 
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インドヘルシーEX 
・アウトバウンド 

  増富モデル 
・インバウンド 
（インド） 

増富地区 
創生協議会 

北杜市 

山梨県 

日本国内 
SLHシステム需要喚起 
・宿泊予約 
・複合商品予約 
・施設情報 
・他 

 インド 
SLHシステム需要喚起 

他県の
DMO 

他県 
市町村 

コンソーシアム型 
○○○創生事業 

① 

② 

③ 

④ 

＜JTREC NPO事業＞ 
・UNCEFACT対応 
・AFACT対応 
・SLH実証実験 

  等の国際協調事業  

＜JTREC  
 プロジェクト事業＞ 

現地で顧客を受け入れる 

商品企画する 

＝
 

自然療法体験プログラム（複合商品）の  e-ビジネス化のポイント 

 

ポイント 
 
地域プロデューサによる商品企画力 

本年度はまず 
トライアルで販売 

体験プログラム 
商品企画・管理サービス 
 
（JTREC事業プロジェクト） 

商品企画・管理サポート 

将来的には 
オンライン販売 

（増富モデル） 
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増富の自然環境 

体験プログラムのアクティビティ 

グラフDBによる複合商品情報と商品企画・管理サポート 

グラフデータベースのノードにデータ登録 

体験プログラム商品企画・管理 
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増富モデル販売 
  

Masutomi 
model 

masutomi 

Productの planning 
「漢方医療チェック」 
    

受入れとサービス 

Acceptance and service 

旅行会社 顧客 

日本国内 
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Masutomi 
model 

インド旅行会社 

インドとの交流 

JTREC会員企業 
  (旅行会社） 

Munbai 
    model 

INDIA JAPAN 

インドの
療養客 

日本の 
療養客 

インバウンド 

アウトバウンド 

これらの材料でビジネスモデルを描きたい 
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